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FACT SHEET No.3

PROGRAM OPERACYJINY INNOWACYJINA GOSPODARKA
POLSKA GOSPODARKA NA RYNKU MIEDZYNARODOWYM
PASZPORT DO EKSPORTU (6.1)

NA CO?

Dofinansowanie bedzie udzielane na realizacje projektéw, ktérych celem jest:
. wzmochienie pozycji polskiej gospodarki poprzez promocje Polski jako atrakcyjnego
partnera gospodarczego,
o zwiekszenie wielkosci polskiego eksportu
. zwiekszenie liczby  przedsiebiorstw  prowadzacych dziatalno$s¢  eksportowa,

promujgcych polskg marke na rynkach zagranicznych

KTO MOZE UZYSKAC WSPARCIE?

Wsparcie moze by¢ udzielone mikroprzedsiebiorcy, matemu lub $redniemu przedsiebiorcy, ktory

tacznie spetnia nastepujace warunki:
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o prowadzi dziatalno$¢ gospodarczg i ma siedzibe, a w przypadku osoby fizycznej-
miejsce zamieszkania na terytorium Rzeczpospolitej Polski
o w roku obrotowym poprzedzajacym rok, w ktérym ztozyt wniosek o udzielenie

wsparcia posiadat udziat eksportu w catkowitej sprzedazy nie przekraczajacy 30%.

W ramach Dziatania 6.1 dofinansowane mogg zosta¢ II typy projektéw realizowane w dwoch

kolejnych etapach:

I ETAP- PRZYGOTWANIE PLANU ROZWOJU EKSPORTU

W ramach tego etapu przewidziano sfinansowanie zakupu zewnetrznych ustug doradczych
w zakresie przygotowania Planu rozwoju eksportu dotyczace w szczegolnosci:
1. analizy aktow prawnych, procedur, zwyczajow, praktyk handlowych, zasad
warunkujacych dostep towaru lub ustugi przedsiebiorcy do wybranych rynkéw
2. analizy pozycji konkurencyjnej przedsiebiorstwa, a takze wskazanie rynkow

dziatalnosci eksportowej pod katem produktéw lub ustug przedsiebiorcy

Okres przygotowania Planu rozwoju eksportu nie moze przekroczyé 6 miesiecy.

II ETAP- WDROZENIE PLANU ROZWOJU EKSPORTU

W ramach drugiego etapu Dziatania 6.1 przewidziano dofinansowanie realizacji projektow majgcych
na celu wdrozenie Planu rozwoju eksportu przy wykorzystaniu co najmniej dwoch z ponizszych
dziatan, przy czym jednym z nich musi by¢ dziatanie wskazane w punktach 3-6:
1. udziat w zagranicznych imprezach targowo-wystawienniczych w charakterze wystawcy
2. organizacja i udziat w misjach gospodarczych za granicq
3. wyszukiwanie i dobdr partneréw na rynkach docelowych
4. uzyskanie niezbednych dokumentow uprawniajagcych do wprowadzenia produktéw lub ustug
przedsiebiorcy na wybrane rynki docelowe
5. doradztwo w zakresie strategii finansowania przedsiewzie¢ eksportowych i dziatalnosci
eksportowej
6. doradztwo w zakresie opracowania koncepcji wizerunku przedsiebiorcy na wybranych rynkach

docelowych

Okres wdrozenia Planu rozwoju eksportu w ramach II etapu nie moze przekroczyé 24 miesiecy.
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POZIOM I WYSOKOSC WSPARCIA
Kwota srodkéw przeznaczonych na dofinansowanie projektow wnosi 36 478 896,00 PLN.
Pomoc finansowa stanowi pomoc de minimis i bedzie udzielana w formie refundacji czesci wydatkow

kwalifikujgcych sie do objecia wsparciem.

MAKSYMALNA KWOTA DOFINANSOWANIA

Intensywno$¢ wsparcia na przygotowanie Planu rozwoju eksportu nie moze przekroczy¢ 80%
catkowitych wydatkow na zakup ustug doradczych zwigzanych z przygotowaniem Planu rozwoju
eksportu. Kwota pomocy nie moze przekroczy¢ 10 000 PLN dla jednego przedsiebiorcy.

Intensywnos$¢ wsparcia na wdrozenie Planu rozwoju eksportu nie moze przekroczy¢ 50% catkowitych
wydatkow kwalifikujacych sie do objecia wsparciem. Kwota pomocy nie moze przekroczy¢ 200 000

PLN dla jednego przedsiebiorcy na projekt.

FORMA PLATNOSCI:
Etap I - REFUNDACIJA
Etap II- ZALICZKA/ REFUNDACIJA

UWAGA !

NABOR WNIOSKOW W TERMINIE OD 15 CZERWCA 2009 DO 10 LIPCA 2009
Whnioski o dofinansowanie projektéw nalezy przesytac¢ na adres lub sktada¢ w siedzibie
RZESZOWSKIEJ AGENCII ROZWOJU REGIONALNEGO.
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